ZDOBADZ DOSWIADCZENIE

W SPRZEDAZY | OBSLUDZE KLIENTA,
DZIEKI KTOREMU TWOJA KARIERA
NABIERZE ROZPEDU

AKADEMIA SPRZEDAZY PRUDENTIAL
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Sebastian Kotow

Ekspert rozwoju osobistego.
Byty prezes Brian Tracy Polska.
POTEGA ZAUFANIA

- by¢ albo nie by¢ w biznesie".

Grzegorz Turniak

Zatozyciel BNI Polska.
.Zarzadzanie
EFEKTYWNOSCIA osobista"
.Budowanie biznesu

w oparciu o REKOMENDACIJE"

Dariusz Milczarek

Prezes Sandler Training Polska.
INNOWACIJA w sprzedazy"
.Sprzedaz metoda SANDLERA"

Akademia Sprzedazy Prudential to 2-miesieczny program
rozwoju kompetencji sprzedazowych, potaczony ze stazem.

B Ponad 200 godzin zajec teoretycznych
i praktycznych poswieconych sprzedazy.

B Wiodacy eksperci sprzedazy.

B Doswiadczenie, dzieki ktoremu zyskasz w oczach
kazdego pracodawcy.

Ten, kto nauczyt sie sprzedawac ubezpieczenia,
sprzeda wszystko.

Udziat w Akademii Sprzedazy Prudential

dla wybranych kandydatow jest bezptatny

Aby ztozy¢ swoja aplikacje skontaktuj sie z oddziatem Prudential:
Lublin, ul. Tomasza Zana 32A,
tel. 519 030 041, e-mail: lublin@prudential.pl





